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Katalog Tanimi1: .Bu ders uluslararasi Ders Kitabi/Gerekli Kaynaklar :
pazarlarin temel 6zelliklerini tanitirken Keegan, Warren J. and Mark C. Green
global cevresel faktorlerin iiriin gelistirme, (2005), Global Marketing, 5« Edition,
pazara giris gibi pazarlama kararlar Prentice Hall.

tizerindeki etkilerini de kapsar.

Kredi / AKTS Sayis1: (3+0+0) 3/6 AKTS

Detayli Tanim : Bu ders uluslararasi pazar, global tiiketici kiiltiirii, cokuluslu straejilerdeki
artan secenekler ve uluslararasi is yonetiminin zorluklar1 gibi konular1 igerir. Bu ders
ogrencilerin global ekonomide pazarlamaya iliskin analitik, karar verme, ve iletisim
becerilerini gelistirir.

Bilgisayar Kullanimi: Ders anlatimi ve

Icerik Tasarmmi : Yok vox . ..
O0grenci sunumlari i¢in

Ders Ciktilari: [iligkili program ciktilar1 parantez icerisinde yer almaktadir.]:
1. Global pazarlama ortamini anlama [5].

2. Yabanci pazar secimi, giris stratejisi belirleme ve global pazarda temel pazarlama
kararlar1 verme konular ile ilgili bilgi sahibi olma [1,2,5,6,8]

3. Vaka caligmasi, temel sirket analizi ve arastirmasi, vb. yapmak iizere halka acik bilgi
ve kaynaklar1 bulma ve kullanim becerisi elde etme [5]

4. Sunum becerileri gelistirme [9]
5. Asagida 6rneklenen global pazarlama temel kavramlarini derinlemesine anlama:
o Pazarlama konseptinin farkli kiiltiirlere uyarlanmas1 [5]
= Uriin ve ambalaj dizayninin adaptasyonu.
* Marka imajimin, logosunun, adinin vb. adaptasyonu.
» Ticaret yapilan iilkeye gore fiyatin ayarlanmasi.
* Yabanci pazara en uygun dagitim kanalinin belirlenmesi.

» Yabanci pazardaki hedef tiiketiciye en uygun biitiinlesik pazarlama
iletisimi stratejisinin olusturulmasi.

o Ayni iiriin veya servisin farkli pazarda konumlandirilmasi [5]

o Global pazardaki tiiketici davraniglarinin anlagilmasi [5]

Onerilen Kaynaklar:

Cesitli Uluslar aras1 Pazarlama Vakalar1 okuma olarak verilmektedir.

Ders Isleme Yontemleri:




Vaka Tartismalari, Ders anlatimi, Misafir Konusmacilar, Sunumlar.

Degerlendirme Yontemleri:
Habersiz Mini Testler: % 20

Vize Sinavi/Sinavlar: % 25

Vaka Analiz Raporu ve Sunumu: % 20

Final Smavi: % 30

C)grenci Is Yiikii / AKTS (Avrupa Kredi Transfer Sistemi) Tablosu:

Faaliyet: Say1: Siire (saat) : Toplam Is Yiikii (Saat):
Ders Oncesi Okuma 15 3 45
Dersler 15 3 45
Vize 1 15 15
Vaka Analiz Rapor ve Sunumu 1 10 10
Habersiz Mini Testler 5 3 15
Final 1 20 20

TOPLAM: 150 saat/25 =6 AKTS
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